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Ge¢cmis mi Gelecek mi

Ayakkabi insanoglunun en ¢ok ihtiya¢ duydugu ve en ¢ok para
harcadigi temel unsurlardan biridir. Glnllik yasantimiza ilk girdigi yillardan bu
yana epey degisim gosteren ayakkabi, tercih edilirken neyegére alinir.
Oncelikle ayaklari dis etkenlere karsi korumak ve giyim kusamin uyumunu saglamaktr.

Sanayilesmeden once ayakkabi tek tip Gretilir ve herkes neredeyse ayni ayakkabilari giyerdi.

Yillar sonra Gretimin hizlanmasi ve modanin etkisiyle cogalan ayakkabi
secenekleri beraberinde hizh tiiketimini de getirdi.
Tek tip ayakkabi segenegi olan zamanlarda kisi basina belki
2 cift diserken giinimuzde kadin, erkek, yash, cocuk
her kesimden tiketicilerin dolaplari dolup tasiyor. Satis ve kar analizleri e
Ide edilen rakamlar, gecen zamana gore artsa da glinimuzde artik o rakamlari
yakalamak neredeyse zorlasti.

Peki zinciri kiran halka hangisi? Seceneklerin fazla olusumu,
Urtne kolay ulagmakmi, yoksa bilingsizce tiiketmekmi?
Ekonominin istikrarl stirebilmesi icin gelecekte ayakkabi tiiketimi nasil olacak?

Yeni ve renkli sayilarimizda bulusmak tzere...
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Uretim Hafizamizla Yarim Tasarliyoruz
Designing Tomorrow with Our Manufacturing Memory

Degerli Meslektaslarim, Kiymetli Paydaslarimiz ve Okurlarimiz,
Dear Colleagues, Esteemed Stakeholders, and Valued Readers,

Yeni bir sayiyla daha sizlerle bulusmanin heyecanini yasiyoruz. Ekonomik dalgalanmalarin ve kiiresel belirsizliklerin giindemi mesgul
ettigi bir donemden gegerken biz sanayiciler i¢in en kritik sorunun enflasyon rakamlarindan ziyade "yarin hakkindaki belirsizlik"
oldugunun bilincindeyiz. Ancak sunu unutmamaliyiz ki bir toplum para bittiginde degil, "ortak yarin fikri" zayifladiginda krize girer.
Bizim ortak yarinimiz ise fabrikalarimizda, tiretim tezgahlarimizda ve usta-¢irak gelenegimizle korudugumuz o essiz tiretim hafizamizda
saklidir.

We are delighted to meet you once again with a new issue of our magazine. At a time when economic fluctuations and global uncertainties
dominate the agenda, we, as industrialists, are well aware that the most critical challenge we face is not inflation figures, but rather the
uncertainty surrounding “tomorrow.” However, we must not forget that a society does not enter a crisis when money runs out, but when
its shared vision of the future begins to weaken. Our common future, on the other hand, lies within our factories, on our production lines,
and in the unique manufacturing memory we preserve through our master-apprentice tradition.

Ucuzluk Degil, Deger Rekabeti
Not Price, but Value-Based Competition

Tiurkiye i¢in artik diisik fiyat odakli
rekabet modelinin vadesi dolmustur.
Yeni diinyanin dili; tasarim, teknoloji
ve siirdirilebilirliktir. Ayakkabi yan
sanayi sektorii olarak bizler, sadece
tiretim yapan degil katma deger iireten
bir giic olmak zorundayiz. Bu sayimizda
yer verdigimiz Taban Teknolojileri ve
konuk tasarimcimiz Simay Biilbiil ile
gerceklestirdigimiz soylesi, sektoriimiiziin
bu "deger rekabetine" ne denli hazir
oldugunun en somut nisaneleridir.

For Tiirkiye, the era of competing solely
on low cost has come to an end. The
language of the new world is design,
technology, and sustainability. As the
footwear sub-industry, we must position
ourselves not merely as manufacturers,
but as creators of added value. In this
issue, our focus on Sole Technologies
and our interview with guest designer
Simay Biilbiil stand as concrete indicators
of how prepared our sector is for this shift
toward value-based competition.

Kaynak: AYSAD VIZYON

Is Birligi ve Vizyonla Gelen Giic
Strength Through Collaboration and Vision

Dergimizin bu sayisinda, sektoriimiiziin nabzini
tutan cok degerli icerikleri bir araya getirdik.
Henkel'den Halil fbrahim Giindog ve Ideakim'den
Bagar Yildiz ile gerceklestirdigimiz rdportajlar,
teknolojik doniisiimiin saha yansimalarin1 gozler
oniine seriyor. Ayrica "Bolgesel Kodlar" boliimiimiizde
mercek altina aldigimiz Konya, Anadolu'nun
iretim potansiyelini bir kez daha kanitlarken;
"Sektorde Bir Omiir" kosemizde Kazim Siiren'in
tecriibeleri bizlere gegmisin mirasini hatirlatryor.

In this edition of our magazine, we have brought together
highly valuable content that reflects the pulse of our
industry. Our interviews with Halil Ibrahim Giindog
from Henkel and Basar Yildiz from Ideakim reveal
the real-world impact of technological transformation.
Meanwhile, in our “Regional Codes” section, we take a
closer look at Konya, once again highlighting the
production potential of Anatolia. In our “A Lifetime in
the Industry” feature, the experiences of Kazim Siiren
remind us of the legacy passed down from the past.

Sait Salici
AYSAD
Yonetim Kurulu Bagkant
Chairman of the Board

2026: Yeniden Yiikselis Yili
2026: A Year of Renewal and Growth

Kiiresel gerilimler ticaret yollarini yeniden
sekillendirirken Tiirkiye bu yeni donemin en
glicli tiretim merkezi olma potansiyeline
sahiptir. 2026 yilimni bir kriz yili degil, tiretimin
ve nitelikli ihracatin yeniden yiikseldigi bir yil
yapacak giice sahibiz. Siyasi bagimsizligin
teminati olan ekonomik bagimsizlik i¢in tiretimi
stratejik bir mesele olarak gérmeye ve yarina
yatirim yapmaya devam edecegiz.

Ureterek biiyiiyen, tasarlayarak gelisen bir Tiirkiye
idealiyle, dergimizin bu sayisinin tiim sektoriimiize
ilham vermesini diliyorum.

As global tensions continue to reshape trade routes,
Tiirkiye holds the potential to become one of the
strongest production hubs in this new era. We have
the capability to turn 2026 not into a year of crisis,
but into a year of renewed growth in production and
high-quality exports. For economic independence,
the cornerstone of political independence, we will
continue to view production as a strategic priority
and invest in the future.

With the vision of a Tiirkiye that grows through
production and advances through design, I hope this
issue of our magazine will inspire our entire industry.
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TASD Baskam Berke Icten:
Sanayiyi ve iiretimi 6ncelikleyen bir modeli hizla ortaya koymamiz gerekiyor.

Tiirkiye Ayakkab1 Sanayicileri Dernegi (TASD) Baskan1 Berke Icten, Tirkiye'nin daha fazla zaman kaybetmeden sanayiyi ve
tiretimi oncelikleyen bir modeli ortaya koymasi gerektigini soyledi. Ilk ¢eyrek biiylime rakamlarini degerlendiren Igten,
aciklamasinda su goriislere yer verdi:

“Son ti¢ dort yildir 6zellikle imalat sanayinin daraldig1 bir donemden geciyoruz. Ayakkabi bu siirecte en fazla kan kaybeden
sektorlerin baginda yer aliyor. 2023'ten bu yana yiizlerce fabrikamiz ve atdlyemiz kapanirken, en az 100 bin istthdam kayb1
yasadik. Oysa biz sanayi tiretimini ekonomik bagimsizligin ve ulusal giivenligin bir unsuru, her fabrikay1 iilkemiz i¢in bir
kale olarak goriiyoruz. Ne yazik ki ayakkabi sektoriimiiz son {i¢ dort yilda yiizlerce kalesini kaybetti. Hazir giyim ve tekstil
gibi bircok sektorde de benzer bir tabloyla kars1 karstyayiz. Ilk geyrekteki yiizde 2,5'lik biiyiimeye sanayinin ve ihracatin
eksi yonde etki yaptigini1 goriiyoruz. Dolayisiyla bizim artik tilke olarak bir konuda karar vermemiz gerekiyor: Biz imalat
sanayinde tiretime devam etmek istiyor muyuz, istemiyor muyuz? Trump yonetimindeki ABD ve Cin bugiin sanayi tiretimini
ulusal giivenlik sorunu yaklasimiyla ele aliyor ve tiim stratejilerini bu anlayisla kurguluyorlar. Ulkemizde ise imalat sanayimiz
her gecen yil biraz daha fazla gii¢ kaybediyor. Cin'de isletmeler yilda 330-340 giin mesai yaparken biz 240 giin ¢alistyoruz.
Yani bizden zaten yiizde 30-40 daha fazla ¢alisan bir iilkenin rekabetiyle karsi1 karsiyayiz. Dolayisiyla bir an once tiretimi
oncelikleyen bir modeli ortaya koymamiz lazim. Ayakkabi sektorii 6zelinde Ticaret Bakanligimizin aldigi 6nlemlerden
biiyiik bir memnuniyet duyuyoruz. Ama gelinen asamada ¢alisma mevzuati basta olmak tizere daha biitlinsel bir yaklagimla
konunun ele alinmasi gerekiyor.”
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Deri ve deri mamulleri sektorii tek yiirek Giiven Karaca ile devam dedi

Istanbul Deri ve Deri Mamulleri ihracatcilar1 Birligi (IDMiB) Olagan Genel Kurulu, Tiirkiye Ihracatcilar Meclisi (TiM)
D1s Ticaret Kompleksi'nde gerceklestirildi. Genel kurulda yapilan se¢cim sonucunda mevcut Baskan Giiven Karaca, 6
dernek, 2 vakif ve tiim sektor temsilcilerinin giiclii destegiyle yeniden baskanhga secildi. Yeni donemde ikinci kez baskanhk
gorevini iistlenecek olan Karaca, IDMIB'in déniisiim siirecini hizlandirarak kiiresel rekabette daha etkin bir rol iistlenmesini
hedeflediklerini belirterek, “Yeni donemde ilk olarak pazarlamada daha aktif olacagiz. Agresif bir pazarlama dénemine
girecegiz. Katma degerli ihracat noktasinda pozisyonumuzu daha yukar1 tasimak icin cahisacagiz. Geleceg8imizi genc
ihracatcilarla kurma noktasinda da kararhyiz. Bu cercevede yonetimde yer alan yeni iiyelerimizin yas ortalamasi 39. Ayrica
4 kadin yonetim kurulu iiyemiz bulunuyor. Iki durumda da ihracate birligi tarihinde bir rekor kirdik.” dedi.

Istanbul Deri ve Deri Mamulleri Ihracatgilar Birligi (IDMIB) Olagan Genel Kurulu'nda sektor temsilcilerinin giiglii destegiyle ikinci
kez baskan secilen Giiven Karaca, se¢im sonucunun tiim sektor temsilcilerine hayirli olmasini diledi.

'DONUSUMUN PARCASI DEGIL, ONCUSU OLACAGIZ’

Se¢im sonrasi degerlendirmelerde bulunan IDMIB Baskan1 Giiven Karaca, IDMIB'in doniistimiinii hizlandirarak daha rekabetci, daha
dinamik ve kiiresel 6l¢cekte daha etkili bir yap1 olusturacaklarini vurguladi ve IDMIB'i sadece temsil eden bir yap1 olmaktan ¢ikarip,
“Diinyay1 Tiurkiye'ye getiriyoruz, ihracat i¢in yollarda olmaya devam ediyoruz” vizyonu dogrultusunda; pazari agcan ve aliciy1
Tiirkiye'ye getiren bir yapiya doniistiirmek istediklerinin altii ¢izdi. Thracatgr birliklerinin birer pazarlama sirketi gibi calismasi
gerektigini kaydeden Karaca, “Diinya ¢ok hizli bir degisimden geciyor. Ayni1 seyleri yaparak farkli sonuglar elde edemeyiz. Ya oyunu
diinyanin oynadig1 gibi oynayacagiz ya da yerimizde sayacagiz. Oniimiizdeki dort yil bu anlamda kritik bir désnem olacak. Biz bu
siireci dogru okuyarak sektoriimiizii gelecege hazirlamak istiyoruz. Bu doniistimiin bir pargasi degil, dnciisii olacagiz.” dedi.

AGRESIF PAZARLAMA STRATEJIiSi UYGULAYACAGIZ

Yeni dénemde IDMIB'in odaginda pazarlama, dijitallesme, siirdiiriilebilirlik ve egitim basliklarmin yer alacagm belirten Karaca,
"Siirdiiriilebilirlikten dijitallesmeye, egitimden markalagsmaya kadar tiim basliklarda altyapimizi olusturduk. Simdi bu altyapiy1
sahaya yansitma zamani. Alim heyetleri ve ticaret heyetleriyle diinyadaki misterileri Tirkiye'ye getirecek, firmalarimizi hedef
pazarlara daha etkin sekilde tasiyacagiz. Ozellikle hedef pazarlara yonelik daha agresif bir yaklasim benimseyecegiz. IDMIB'i
sektoriimiiz i¢in gergek bir kiiresel pazarlama merkezi haline getirmek istiyoruz. “Yeni donemde ana hedefleri arasinda daha agresif
bir pazarlama stratejisi olacaginin altini ¢izen Giiven Karaca, “Pazarlama ile ilgili caligmalarimiza daha fazla agirlik verecegiz. Boylece
thracatcimizin da oniinii agmis olacagiz.” dedi.

GELECEGI GENC IHRACATCILARLA KURACAGIZ

Yeni yonetimle birlikte daha dinamik bir yapiya kavusacaklarinin altini ¢izen Karaca, “Yeni donemde ekibimize katilan yonetim kurulu
tiyelerimizin yas ortalamasi 39. Gelecegi geng ihracatcilarla kurma hususunda kararliy1z. Ayn1 zamanda 4 kadin yonetim kurulu tiyemiz var.

Hem yas ortalamas1 hem de kadin yonetim kurulu tiyesi sayistyla ihracater birligi tarihinde rekor da kirmis olduk.” diye konustu.
SEKTORDE DONUSUM BASLADI, HEDEF YUKSEK KATMA DEGERLIi URETIiM

Deri ve deri mamulleri sektoriiniin yiiksek katma degerli yapisina dikkat ¢eken Karaca, ihracatta yeni donemin stratejisini su sozlerle ozetledi:
“Artik daha az satip daha yiiksek katma deger iiretmek zorundayiz. Katma degerli ihracat noktasinda iyi durumda olsak da buradaki
pozisyonumuzu daha yukari tasimay1 hedefliyoruz. Sektoriimiiz zaten bu dontisiimii yasamaya basladi. Birim fiyatlarimiz yiikseliyor. Bu, dogru
yolda oldugumuzun en somut gostergesi. Hedefimiz markali, stirdiiriilebilir ve katma degerli tiretimle kiiresel deger zincirindeki payimizi artirmak.
Diinya deri ve deri mamulleri pazarinda yaklasik 300 milyar dolarlik bir biiyiikliik var. Biz bu pastadan heniiz istedigimiz pay1 alamiyoruz.
Ama potansiyelimiz ¢ok yiiksek. Dogru strateji, dogru ekip ve dogru projelerle bu pay1 artiracagimiza inantyoruz.”

Diger taraftan 2022-2026 doneminde B2B,
alim heyetleri, fuarlar ve organizasyon sayisi
bakimindan tarihin en fazla ihracat etkinliginin
yapildig1 donem olduguna dikkat ¢eken Giiven
Karaca, yeni donemde de ihracatlarini artirmak
adina faaliyetlerini daha ¢ok artirarak yeni
rekorlar kiracaklarini sdyledi.
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As borders close, Expo Riva Schuh and Gardabags cross them.
The 105th edition, 13—-16 June

Over 1,000 exhibitors and brands from 44 countries, alongside 219 hosted buyers from 49 nations. The events organised by Riva del
Garda Fierecongressi offer stability for business, as well as opportunities for insight and connection at a time when global trade is
retreating. A total of 22 events will take place, covering innovation, trends and markets — alongside an immersive experience focused
on fashion products, with a forward-looking approach to new technologies.

The 105th edition, taking place from 13 to 16 June 2026 in Riva del Garda, tells this story through its numbers. Over 1,000 brands and
exhibitors from 44 countries. Of these, 62.63% come from outside Europe and 37.37% from within the EU — figures that alone shift
the centre of gravity of the event.

On the buyer side, the geography expands even further, with visitors expected from 100 countries. There are 219 international hosted
buyers from 49 countries, 26 of which are represented for the first time in the incoming programme.
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Ayakkabi Yan Sanayinin Kalbi Istanbul'da Atiyor:

74. AYSAF Acia.

Ayakkabi yan sanayi sektoriiniin en 6nemli uluslararasi bulugmalarindan biri olan 74. AYSAF (Uluslararasi Ayakkabi Yan Sanayi Fuart), 21 Nisan 2026 tarihinde
Istanbul Fuar Merkezi'nde kapilarim agti. Kiiresel ekonomik dalgalanmalar ve jeopolitik gelismelerin gélgesinde gergeklesen fuar, sektoriin tiretim ve ihracat
kararliligini bir kez daha ortaya koyuyor.

Ayakkab1 Yan Sanayicileri Dernegi (AYSAD) tarafindan diizenlenen fuar, Tiirkiye'nin ayakkabi yan sanayindeki tiretim giiciinii, tasarim yetkinligini ve tedarik zincirindeki
giivenilirligini uluslararasi ziyaretgilerle bulusturuyor. Sektor paydaslarini bir araya getiren organizasyon, yeni is birlikleri ve ticari baglantilar agisindan 6nemli bir platform
olma 6zelligini stirdiiriiyor.

“Zorluklara Ragmen Uretim ve Ihracat Kararlihg Siiriiyor”

Fuarin agiligt dolayisiyla degerlendirmede bulunan AYSAD Yénetim Kurulu Bagkani Sait Salict, meveut kiiresel kosullara ragmen sektoriin kararlilikla yoluna devam ettigini
vurguladr:

“Kiresel ekonomideki daralma ve ¢evremizde siiregelen jeopolitik gelismeler, kuskusuz sektoriimiizii de etkiliyor. Buna ragmen Tiirkiye'nin tiretim kapasitesini siirdiiriilebilir
kilmak ve ihracat kanallarini canli tutmak biiyiik onem tastyor. 74. AYSAF, bu a¢idan yalmizca bir fuar degil; sektdriimiiziin zorlu kosullar karsisindaki dayanikliligini ve istikrarli
durusunu ortaya koyan giiclii bir platform niteliginde. Bolgesel risklere ragmen sahip oldugumuz tasarim giicii ve hizli tedarik yetenegi sayesinde uluslararast pazardaki
konumumuzu koruma kararliligimiz devam ediyor.”

Sektoriin Oncii Firmalar1 AYSAF'ta

74. AYSAF, bu yil da giiclii bir katilim yapistyla gerceklestiriliyor. Fuarda 75 firma ve 150'nin tizerinde marka yer alirken; Ozbekistan, Cin, italya, Finlandiya ve Almanya olmak
tizere 5 farkli tilkeden katilimet bulunuyor. 5.000'in tizerinde ziyaretcinin beklendigi fuarda, 6zellikle Balkanlar, Kuzey Afrika ve Ortadogu tilkelerinden gelen alicilar dikkat cekiyor.

Bu uluslararast katilim, Tiirkiye'nin ayakkabi yan sanayinde bolgesel bir tiretim ve tedarik merkezi olma konumunu giiclendiriyor.

Verimlilik, Tasarim ve Yakin Tedarik Vurgusu

Fuar, bu y1l maliyet yonetimi ve verimlilik odakli bir anlayisla diizenleniyor. Katilimet firmalarin tasarim ve AR-GE yetkinliklerinin 6n plana ¢iktig1 organizasyonda,
“yakindan tedarik” (nearshoring) yaklagimi ¢ergevesinde Avrupa ve yakin cografyalardan gelen alicilarla dogrudan temas imkani saglaniyor.

“Sektoriin Dayamklihgini ve Gelecegini Ortaya Koyuyoruz”
CNG Expo CEO'su Cengiz Yaman ise fuarin sektorel onemine iliskin su degerlendirmede bulundu:
“Ayakkabi yan sanayi, sektoriin arka plandaki en kritik yapi taslarindan biri. 74. AYSAF ile, kiiresel 6l¢ekte yasanan tiim zorluklara ragmen sektoriimiiziin tiretim

giicinii ve dayanikliligini bir kez daha ortaya koyuyoruz. 'Moda Yan Sanayide Baslar' yaklagimiyla hayata gegirdigimiz bu organizasyonda, Tiirkiye'nin tasarim
kabiliyetini ve gticlii tedarik altyapisini uluslararasi alicilarla bulusturuyoruz. Bununla birlikte, yeni sezon trendlerinden stirdiiriilebilir ve yenilik¢i tiretim

teknolojilerine kadar genis bir perspektifi sektorle paylagsma firsati sunuyoruz.”




11-13 Kasim
November 2026

Istanbul Expo Center
Carsamba - Cuma

-1 :\\\ Wednesdoy Friday

\#‘* ~
™

. aysafexpo.com [
. = !
P — 1

/i e
Ayakkabil | ﬁ

Komponentlerine w /) 7RI
Dair Her Sey! i P
i LB o, i

{Vw ' M L4 ¥ J
Foctwear / T <=

[ ] CNG g ausal TAS=V ausan

= >/ ODASI" L
E . BU FUAR 5174 SAYILI KANUN GEREGINCE TOBB (TURKIYE ODALAR VE BORSALAR BiRLiGI) DENETIMINDE DUZENLENMEKTEDIR.
aysafexpo.com THIS FAIR IS ORGANIZED WITH THE ON OF TOBB (THE UNION OF CHAMBERS AND COMMODITY EXCHANGES OF TURKEY) IN ACCORDANCE




SHBES

ASSOMAC: STRATEGIC AGREEMENT WITH THE
KENYA ASSOCIATION OF MANUFACTURERS AND EQUITY BANK KENYA LIMITED

THE AGREEMENT, SIGNED ON THE SIDELINES OF THE “LEATHER SIDE EVENT” IN NAIROBI, IS ALIGNED
WITH THE PRIORITIES OF THE MATTEI PLAN AND IS AIMED AT STRENGTHENING INDUSTRIAL RELATIONS
BETWEEN ITALY AND KENYA AND PROMOTING THE DEVELOPMENT OF THE LEATHER AND FOOTWEAR
SECTOR IN THE AFRICAN COUNTRY, THROUGH ITALIAN TECHNOLOGIES AND MACHINERY

Vigevano - Nairobi, 26 march 2026 - Assomac, the national association of Italian manufacturers of footwear, leather goods and tanning
technologies, announces that it has signed strategic agreements with the Kenya Association of Manufacturers (KAM), on behalf of the
Italian supply chain also represented by UNIC (tanning) and UNPAC (tanning chemicals), and with Equity Bank Kenya Limited to
promote, through the supply of Italian technologies and machinery, the development of the leather value chain in Kenya. Italian
technology for the leather, footwear and leather goods sector represents a strategic industrial asset, capable of transforming raw
materials into high value-added products that are highly competitive on global markets. With this in mind, the agreement — formalised
today on the sidelines of the Leather Side Event in Nairobi, as part of the Kenya International Investment Conference, promoted by
the Ministry of Investments, Trade and Industry in partnership with the Kenya Leather Development Council and the Kenya Investment
Authority — consolidates the collaboration with KAM and local technical centres, aiming to create a competitive and sustainable
ecosystem capable of integrating Kenyan businesses into the sector's global production chains. The partnership with Equity Bank Kenya
Limited, meanwhile, will facilitate local buyers' access to financial instruments for the purchase of Italian machinery and technology,
enabling them to develop products in the future that meet international quality standards and strengthen their presence in foreign markets.
The initiative forms part of a framework consistent with the priorities of the Mattei Plan, representing a contribution by the Italian
industrial sector to development dynamics and economic cooperation with African countries, and is part of the “Sistema Italia” approach,
involving a coordinated effort by businesses, associations and institutions: from development cooperation, through the AICS Agency, to
the internationalisation and promotion of Italian businesses with the support of ITA - Italian Trade Agency. All of this is closely coordinated
with the Embassy of Italy in Nairobi and local government bodies to ensure the effective implementation of investment plans in the country.
The project also forms part of a broader framework of ongoing activities by Assomac in Africa, with initiatives already underway in Egypt,
Niger, Senegal and Tunisia, and future prospects for Ethiopia, Mali, Morocco and Namibia.

Today's meeting follows an initial exploratory mission last June, during which Assomac, together with the Italian associations UNIC and
UNPAC, assessed Kenya's potential in terms of raw materials, skills and industrial prospects, sharing a strategic document with local
institutions and business leaders that helped to strengthen dialogue between the two countries and laid the foundations for the launch of the
initiative. The Italian footwear, leather goods and tanning technology sector, together with the tanning industry and related chemical products,
has a well-established presence in the world's main manufacturing hubs and plays an active role in the development of the leather industry
supply chains. Over 70% of the sector's production is destined for international markets, with significant exports to Europe, China, Vietnam,
India, Turkey, Brazil, Mexico, Indonesia, Pakistan, South Africa and various African countries undergoing industrialisation. In this context,
Italian technologies provide concrete support for the emergence and growth of new supply chains, offering know-how, established regional
clusters and globally recognised technological expertise. Mauro Bergozza, President of Assomac, said: “This project promotes the development
of a structured manufacturing system in which Italian technology and machinery play a leading role, representing a genuine strategic asset for
the global leather industry. 'Made in Italy' does not only mean excellence and quality, but also the ability to transform raw materials into high
value-added products. With our wealth of expertise and integrated supply chain models, we aim to make a tangible contribution to the
development of sustainable and competitive production ecosystems worldwide, strengthening the potential for Kenyan companies to establish a
presence in international markets.”
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Assomac

Assomac is the National Association of Italian Manufacturers of Footwear, Leather Goods and Tanning Technology. Founded in 1982, it represents
a global reference point for technology applied to these sectors, with over 135 member companies exporting to more than 130 countries. Assomac's
mission is to promote and enhance the technological expertise of its member companies, providing customers worldwide with customised solutions,
sustainable technology, all-round support, optimal control and management, and continuous innovation. Assomac is a dynamic organisation, which
is committed to fostering the growth of its member companies through the promotion of Made in Italy, opening up to new markets and access to
innovative technologies. It is also active in creating a modern business culture, disseminating knowledge and sectorial skills and activating supply
chain synergies, with the aim of becoming an international reference 'Technological Square': a place of meeting and comparison for all operators in
the sector.
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Istanbul'da “Ilkbaharda Cin” diyalog toplantis duzenlendl

Cln Medya Grubu (CMG) tarafindan “Ilkbaharda Cin: Cin'in Diinya
icin Kalkinma Firsatlar1” temasiyla diizenlenen kiiresel diyalog
toplantisi, Asya'dan Avrupa'ya, Afrika'dan Amerika kitasina kadar
genis bir cografyada gerceklestiriliyor.

Toplantiya iist diizey katilim

Toplantinin Istanbul'daki adresi Bogazici Universitesi'ydi. TBMM
Istanbul Milletvekili Yiiksel Mansur Kiling ve Cin Halk
Cumbhuriyeti Istanbul Baskonsolosu Wei Xiadong'un da katildig1
toplantinin moderatorliigiinii Bogazi¢i Universitesi Rektor
Yardimcisi Prof. Dr. Fatih Usluer yapti.

Cin Komiinist Partisi Merkez Komitesi Tanitim Departmani Bakan
Yardimcis1 ve CMG Baskan1 Shen Haixiong da toplantiya video
mesajla katildi. Shen mesajinda, Xi Jinping'in “Iki Toplant:” olarak
bilinen siiregte dile getirdigi yliksek standartli disa acilma ve
kiiresel pazarin genisletilmesi hedeflerine dikkat ¢ekti.

"Tiirkiye ve Cin'in derin tarihsel ortakhiklar: var”

TBMM listanbul Milletvekili Yiiksel Mansur Kilin¢ konusmasinda, Tiirkiye ve Cin'in imparatorluk gegmisleri ile isgale
kars1 bagimsizlik savasi vermis olmalar1 gibi derin tarihsel ortakliklart olduguna degindi.

Kiling, Turkiye'nin Cin ile iliskilerini gelistirebilmesi i¢in 6zelestiri yapmasi gerektigini belirterek, “Gelecegin risk ve
tehditlerine kars1 diinyay1 giizellestirmek icin birbirimizi daha iyi tanimaliy1z” dedi.

Kiling, “Bugiin Cin ile Tirkiye kiyaslandiginda, teknoloji alaninda Cin'in gerisinde oldugumuz bir ger¢ektir. Ancak iki
ulke arasindaki iligkilerin tarihsel gelisimine baktigimizda 6énemli bir ilerleme kaydedildigi goriilmektedir. Yaklasik 55
yil 6nce diplomatik iliskiler kurulmus, 25-30 y1l 6nce kiiltiirel iletisim ve ticari iliskiler gelistirilmis, son 20 yilda ise
altyap1 alaninda is birlikleri ilerletilmistir” diye konustu.

Kiling, bu alanlarda ¢ok daha kapsamli ve nitelikli ¢alismalar yapilmasina ihtiya¢ olduguna dikkat ¢ekti.

Cin'den teknoloji ve diplomasi vurgusu

Toplantida konusan Cin Halk Cumhuriyeti istanbul Baskonsolosu Wei Xiadong, Cin'in yapay zeka gibi alanlarda
kiiresel patentlerin yaklasik yiizde 60'ina sahip oldugunu belirterek ayrica riizgar enerjisi ekipmanlarinin ytizde 70'ini
ve glines panellerinin ytizde 80'ini iireterek kiiresel yesil dontisiime 6nemli katkilar sagladigina dikkat ¢ekti.

Wei Xiadong, ABD ve Israil'in iran'a yOnelik saldirilarinin uluslararast hukukun ihlali niteliginde olduguna da vurgu
yaparak Cin Daisisleri Bakan1 Wang Yi ile Ozel Temsilci Zhai Jun'un Orta Dogu'da gerilimi diisiirmek ve ateskes
saglamak amaciyla yogun bir diplomasi trafigi yurtittigiint aktardi.

Bu yilin, Cin ile Turkiye arasindaki diplomatik iligkilerin 55. y1l doniimiine denk geldigine dikkat ¢ceken Wei Xiadong,
yeni plan doneminin baslamasiyla birlikte Kusak ve Yol Inisiyatifi ile Tirkiye'nin Orta Koridor girisiminin
uyumlastirilmasinin hedeflendigini vurgulada.

"Kusak ve Yol" ile "Orta Koridor" entegrasyonu kurumsallasiyor

Bogazici Universitesi'nde diizenlenen "ilkbaharda Cin" diyalog toplantisina Pekin'den c¢evrimigci olarak katilan Cin
Sosyal Bilimler Akademisi Bat1i Asya ve Afrika Calismalar1 Enstitiisii'nden Dr. Hu Shulei, Turkiye ve Cin
arasindaki stratejik isbirligi firsatlarina dair 6nemli agiklamalarda bulundu. Dr. Shulei, Cin'in ekonomik dontisimiiniin
Tiirkiye i¢in uzak bir hikaye degil, somut bir isbirligi firsat1 oldugunu vurgulada.

Iki iilkenin stratejik vizyonlarinin giin gegtikge daha fazla uyum sagladigina dikkat ¢eken Dr. Shulei, Cin'in "Kusak ve
Yol" girisimi ile Tiirkiye'yi ¢ok modlu tasimacilik giizergahinda merkeze yerlestiren "Orta Koridor" projesinin birbirini
tamamladigini ifade etti. Orta Koridor'un biiylimesi i¢in Cin'in sermaye ve sanayi igbirligine biiyiik bir ihtiya¢ duyuldugunu
belirten Shulei, Cin agisindan da Tiirkiye'nin Kusak ve Yol'un Bati'ya uzanmasinda kritik bir stratejik nokta oldugunun
altinmi ¢izdi.
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Otrera Canta'dan Denim ve Deriyi Bulusturan Koleksiyon

Zanaat odakh yaklasimiyla dikkat ceken Otrera Canta, yeni sezonunda materyal kontrastlarini merkezine alan Denim & Leather
seckisini tamitti. %100 gercek deri ile denim kumasin bir araya geldigi seri, klasik malzemeleri ¢agdas bir tasarim diliyle
bulusturarak sehirli yasamin hizina uyum saglayan giiclii bir stil 6nerisi sunuyor.

Giinliik hayatin degisken ritmine eslik eden tasarimlar, yalnizca estetik bir durus degil, ayn1 zamanda islevselligi de 6n planda

tutuyor.

Otrera, yeni Denim & Leather segkisiyle %100 gercek derinin zamansiz karakterini denim kumasin giindelik

dinamizmiyle bulusturuyor. Koleksiyon, estetikle islevi aymi ¢izgide bulusturarak sehirli yasamin hizina uyum saglayan

giiclii bir stil 6nerisi sunuyor.
Zanaat ve Modern Tasarim Ayni Dilde Bulusuyor

Her bir parcasinda el is¢iliginin izlerini tasiyan koleksiyon,
deri ustaligini denim dokusunun dinamizmiyle bir araya
getiriyor. Bu birliktelik, yalnizca gorsel bir kontrast degil;
ayn1 zamanda farkli yasam tarzlarina hitap eden ¢ok yonlii
bir kullanim deneyimi sunuyor. Sehirli kadinin giin i¢inde
degisen ihtiyaglarina yanit veren tasarimlar, sade ama gii¢lii
siluetleriyle 6ne cikarken, detaylardaki incelik koleksiyonun
karakterini belirliyor. Uzun omiirlii kullanim anlayisiyla
tasarlanan pargalar, gecici trendlerin 6tesine gegerek kalict bir
stil vadediyor.

“Amacimiz Zamansiz ve Gerg¢ek Bir Bag Kurmak”

Otrera Canta Kurucusu Benek Karaca, yeni seckiyle ilgili;
“Deri ve denim gibi iki giiclii materyali bir araya getirirken
amacimiz yalnizca estetik bir kontrast yaratmak degildi. Ayn1
zamanda kullaniciyla uzun siireli bir bag kurabilecek, zamansiz
ve islevsel pargalar tasarlamak istedik. Denim ve derinin
birlikteligi, koleksiyona yalnizca gorsel bir zenginlik katmakla
kalmiyor; ayn1 zamanda dokunsal bir deneyim de sunuyor.
Yumusaklik ile saglamlik, giindelik ile sofistike arasinda
kurulan bu denge, Otrera'nin tasarim yaklasimini net bir sekilde
ortaya koyuyor. Otrera olarak, hizli tiikketimin 6tesinde,
hikayesi olan ve yillar i¢inde deger kazanan triinler iiretmeye
odaklaniyoruz.” dedi.

Otrera Hakkinda: Otrera, siirdiiriilebilirligi tasarimin ayrilmaz
bir parcasi olarak ele alan, el is¢iligi ve kadin emegiyle sekillenen
bir ¢anta markasidir. Adin1 antik ¢agin efsanevi Amazon kraligesi
Otrera'dan alan marka; dogaya saygili iiretim anlayisini, giiclii ve
bagimsiz kadin kimligiyle bir araya getirir. Otrera'da her tasarim,
hizli tiikketime kars1 gelistirilen zamansiz bir durusu temsil eder.

Giinliik Hayatin Akisina Uyum Saglayan Parcalar

Secgkide yer alan modeller, farkli kullanim alternatifleriyle dikkat
cekiyor. Genis i¢ hacmiyle one ¢ikan Gula Bucket, giin boyu
konfor arayanlar i¢in islevsel bir ¢dziim sunarken; markanin ikonik
tasarimlarindan Round Chain Bag, denim ve dana derisinin
birlesimiyle gii¢lii bir stil ifadesine doniistiyor.

Minimal ve fonksiyonel ¢izgisiyle Hebe Bag, sehir hayatinin
temposuna uyum saglarken; Chain Clutch ise giindiizden geceye
uzanan kullanim kolayligiyla koleksiyonun en esnek
parcalarindan biri olarak one ¢ikiyor. Her bir tasarim, farkli
anlara eslik edebilecek ¢ok yonlii bir stil yaklagimi sunuyor.
Zamansiz Stil Anlayisina Giincel Bir Yorum

Otrera'nin Denim & Leather seckisi, modern sehir yasaminin
ihtiyaglarina yanit verirken, zamansiz stil kodlarini yeniden
yorumluyor. Fonksiyonellikten 6diin vermeden estetik bir durus
sunan koleksiyon, farkli kombinlere uyum saglayan yapisiyla
gardiroplarda uzun siire yer almayi hedefliyor. Marka, bu
koleksiyonla birlikte hem tasarim dilini hem de zanaat yaklagimini
daha goriintir kilarken, sehirli kadimin giindelik stiline giiglii ve
sade bir alternatif sunuyor.

Strdiiriilebilirlik, Otrera icin bir trend degil, tiretimin merkezine
yerlesmis biitiinciil bir yaklagimdir. Tiim koleksiyonlarda %100
hakiki deri ve yiiksek kaliteli metal aksesuarlar kullanilir. Sentetik
ve plastik iceriklerden bilingli olarak kacinan marka, dogal
yapistyla zaman iginde giizellesen, yas aldikca karakter kazanan
deriyi tercih eder. Bu yaklagim, Otrera cantalarini uzun Omiirlii
ve zamansiz kilar. Seri iiretim yerine smirli ve kontrollii tiretimi
benimseyen Otrera, el isciligine dayali siireglerle atik miktarini
azaltmayr ve kaynak kullanimini sorumlu bir sekilde yonetmeyi
amagclar. Her parca, kalite ve dayanikliligi onceliklendiren bir
anlayisla tiretilir. Uriinlerin paketlenmesinde kullamlan tiim kutu,
kese ve ambalaj materyalleri geri doniistiiriilebilir ve cevre dostu
seceneklerden olusur. Kadin emegi ve yerel iiretim, Otreranin
siirdiiriilebilirlik yaklagimmin énemli bir pargasidir. Uretimin biiyiik
bir bolimi kadin zanaatkarlar ve yerel ustalar tarafindan
gerceklestirilirken, marka kadinlarin tiretimden karar alma siireclerine
kadar her asamada aktif rol almasmi destekler. Otrera, yalnizca
canta ireten bir marka degil; dogaya, emege ve gelecege karsi
sorumluluk alan bir tiretim anlayiginin ifadesidir.



: :J ts.'——

BALKAN FOOTWEAR AN P io g, P
:LEATHEFW& F ORlESEXpo o R

o Ve Hlﬁ ]
N |

L

O~ brgqnlser

J-.-tg expo

th'nk global

swww.bafexpo.com

@ baf expo @) baf.expo

X0
D]IEDuQcch




Lealier

SHOES

Konya Selcuk Universitesi'nde Ayakkabi =
sektoriine Tasarim alanminda, soluk |
getirebilecek gencler yetisiyor.

Bunlardan biride sevgili RANA TULIMAT

Aymod ve Aysaf fuarlarinda diizenlenen sergide tasarimlarini sektor ile bulusturan

ogrencilerden sadece birisi. Peki kimdir Rana Tulimat -

“Ayvalik Anadolu Lisesi'nin ardindan Tiirkiye'deki tek ve ilk boliim olan Selguk
Universitesi Ayakkab1 Tasarimi ve Uretimi Boliimii'nde 4. siif 6grencisi olarak
egitimime devam etmekteyim. Bu yola ilk adim attigimda, benim hayal diinyamda
var olan her seyin ve hatta duygularimin somut birer objeye doniismesini
istiyordum. Bu boliim sayesinde artik hislerimi ve ilgimi ¢eken her kavrami

ayakkab1 formunda gorebiliyorum. Dordiincii yilda diyebilirim ki benim i¢in tasarim, sadece bir endiistri {irliniin taslagini
cizimekten ibaret asla degil. Hayalimdeki bir iiriiniin teknik ¢iziminden malzeme se¢imine ve iiretimdeki son dokunusuna
kadar bizzat atélyede var olmak bana biiyiik bir tatmin saglarken kendini gerceklestirme hissinin mutlulugunu tarif etmem
miimkiin degil. Her koleksiyonun konusuna ve ruhuna biiriinerek; materyalleri ve renkleri bir uyum ig¢inde isliyorum.
Atolye tezgahinda, her adimina kendimden bir parca kattigim her iiriin, benim tasarim dilimi olusturarak bagkalar1 ile
bulusmaya hazirlaniyor.

Egitim hayatim boyunca bolimiimiiziin diger uygulamali béliimlerden en onemli farki olan onctiligiinde ¢esitli fuarlara
katilarak sektorel deneyim kazanma sansi yakaladim. Bu siirecte, {iniversitemizin miize sergi salonunda, ilk ulusal ayakkabi1
paneli kapsaminda "Ayna" adli ilk kisisel sergimi gergeklestirdim; bu koleksiyonda ge¢misten giiniimiize donemlerin moda
anlayisinin modernlesmesini ve bu degisimin bir anne-kiz bagi tizerinden ayak giysi tasarimlarina yansimasini isledim.
Ardindan AYMOD Fuari'nda yer alan "ikinci Sans" adl1 ikinci sergimde; siirdiiriilebilirlik bilinciyle atik deri, plastik, ¢uval,
tekstil atiklar1 ve kagit gibi ham maddeleri degerlendirerek olusturdugum ileri doniisiim koleksiyonumu sundum. Son olarak
da sektoriin nabzini tutan AYSAF Fuari'nda "Umut" adin1 tastyan tiglii koleksiyonumu sektoriin ulusal ve uluslararasi oncii
isimleri ile bulusturdum.

Bu iiretim, sergileme ve kesif siirecinde hem boliimiimiiziin hem de sektoriin gelisimime ¢ok biiylik katkis1 ve yardimi oldu.
Ayakkabi Tasarimi ve Uretimi Boliimii'nde bana akademide ve uygulamada biiyiik destegi olan bununla kalmayip vizyoner
anlamda yol gosteren, kendimi buldugum yolculugum boyunca emegini ve destegini esirgemeyen biitiin hocalarima
minnettarim.”

O ve onun gibi sektorimiize katki saglayan bu yola bas koyan tiim 6grenci genglerimze tesekkiir ediyoruz. Yollar1 agik,
cizgileri giicl, zihinleri ¢evik olsun.
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Tiirk-Amerikan Is Diinyas1 New York'ta Bulustu

ABD ile Tiirkiye arasindaki ekonomik iliskilerin gelistirilmesi amaciyla diizenlenen “TABA-AmCham & TABNET NYC & CEO
Platformu Turkish-American Business Summit”, New York Tiirkevi'nde is diinyasi, diplomasi, medya ve kiiltiir temsilcilerini bir
araya getirdi. Zirvede iki iilke arasindaki ticaret hacminin biiylimesi, yeni yatirim alanlar1 ve Tiirk sirketlerinin ABD pazarindaki
etkinliginin artirilmasi konular1 6ne ¢ikti.

Tiirkiye-ABD ticaret hacmi 30 milyar dolar1 asti

Son yillarda savunma sanayi, lojistik, teknoloji, enerji, tekstil ve hizmet sektorlerinde giiclenen ekonomik iliskiler, Ttirkiye ile ABD
arasindaki ticaret hacmini tarihi seviyelere tasidi. Is diinyas: temsilcilerine gore iki tilke arasindaki toplam ticaret hacmi 30 milyar
dolar seviyesini asarken, orta vadede bu rakamin 40 milyar dolar bandina yaklasabilecegi degerlendiriliyor.

Uzmanlar, 6zellikle New York merkezli finans, medya ve teknoloji aglarinin Tiirk sirketleri acisindan stratejik 6nem tasidigina dikkat
cekiyor. Tiirk firmalarinin ABD'de dogrudan yatirim, marka bilinirligi ve hizmet ihracati alanlarinda daha aktif hale geldigi belirtilirken;
medya, dijital igerik iiretimi ve yaratici endiistriler de yeni biiylime alanlar1 arasinda gosteriliyor.

Tiirkevi'nde diplomasi ve is diinyasi bulustu

Sunuculugunu {inlii yapimci Birnaz Yilmaz Giilnahar'in tistlendigi etkinlikte Tiirkiye'den CEO Platformu {iyeleri de hazir bulundu. Etkinlik
kapsaminda, TABA-AmCham Kiiltiir Sanat Komite Bagskan1 Nejat Cuhadaroglu tarafindan hediye edilen “Picasso'nun Geri Doniisimii”
eseri, T.C. New York Baskonsolosu Muhittin Ahmet Yazal'a, TABA-AmCham Genel Baskani Siileyman Ecevit Sanli tarafindan takdim edildi.

“Tiirk markalar1 ABD'de daha goriiniir hale geliyor”

ABD ve Tiirkiye'de ikamet eden pek ¢ok is insanini bir araya getiren organizasyon ¢ercevesinde ABD'de medya ve yaratic1 endistriler alanindaki
faaliyetlerini gelistiren Egopro Medya'nin kurucusu yapimci Birnaz Yilmaz Giilnahar, Tiirk sirketlerinin uluslararast goriiniirliigiintin her gegen
yil arttigini belirterek su agiklamalarda bulundu;

“Turkiye ile ABD arasindaki ekonomik iliskiler artik yalnizca geleneksel ticaret bagliklarindan ibaret degil. Medya, dijital igerik tiretimi, kiiltiir-sanat
ve yaratict ekonomi alanlarinda da ciddi bir biiyiime potansiyeli bulunuyor. Ozellikle New York merkezli projelerde Tiirk markalarmim ve
girisimcilerinin daha fazla yer almaya bagladigini goriiyoruz. Biz de Egopro Medya olarak ABD'deki is hacmimizi biiyiitiirken, Tiirk markalarmnin
uluslararasi gortiniirliigiine katki sunmay1 hedefliyoruz.”

Yillardir Tiirkiye'de basarili calismalariyla taninan ve ddiillii projelere imza atan Giilnahar, Tiirk-Amerikan is birliklerini genisleterek ABD'ye tagidiklarini
ifade ederek, Tiirk girisimcilerin 6zellikle medya, etkinlik yonetimi ve dijital iletisim alanlarinda ABD pazarinda daha rekabetgi hale geldigini belirtti.

Tiirk sirketleri hizmet ihracatinda dne cikiyor

Sektor temsilcilerine gore Tiirk sirketleri son donemde ABD pazarinda yalnizca tiriin ihracatiyla degil, hizmet ihracatiyla da dikkat gekiyor. Ozellikle lojistik,
hukuk danismanlig1, marina igletmeciligi, medya prodiiksiyonu ve teknoloji hizmetlerinin Tiirk-Amerikan ekonomik iliskilerindeki paymin giderek arttigi
belirtiliyor. Organizasyon yetkilileri, benzer platformlarin Tiirk-Amerikan ekonomik diplomasisinin giiclenmesine katki sundugunu vurguladi. Etkinlikte alana
katkilarindan dolay1 Birnaz Yilmaz Giilnahar'a TABA-AmCham bagkant Siileyman Ecevit Sanli ve ABD New York Bagkonsolosu Muhittin Ahmet Yazal
tarafindan plaket takdim edildi.
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2025-2026 DERI VE DERI MAMULLERI FUAR LISTESI

QAT

0 turkishleather

12/14 MART HONG KONG FUR FAIR HONG KONG
12/14 MART APLF HONG KONG
25/28 MART AYMOD ISTANBUL
07/09 NISAN UZCHARMEXPO TASKENT

16/19 NISAN KASTORIA FUR FAIR KASTORYA
22/25 NISAN AYSAF ISTANBUL
13/16 HAZIRAN EXPORIVASCHUH RIVA DEL GARDA
13/16 HAZIRAN GARDABAGS RIVA DEL GARDA
23/25 HAZIRAN LESHOW MOSKOVA
08/10 TEMMUZ SHOES&LEATHER VIETNAM

27/29 TEMMUZ ELITLINE ALMAATA
20/22 AGUSTOS LEATHER& SHOE TECH T
02/04 EYLUL SHOESSTAR EKATERINBURG
06/08 EYLUL SHOESSTAR NOVOSIBIRSK
11/13 EYLUL SHOESSTAR VLADIVOSTOK
14/16 EYLUL SHOESSTAR ALMATA

15/17 EYLUL SIMAC TANNING TECH MILANO

15/17 EYLUL MICAM MILANO

15/17 EYLUL LINEAPELLA MILANO

17/18 EYLUL SHOESSTAR IRKUTSK

07/18 EYLUL SHOESSTAR IRKUTSK

17/10 EKIM AYMOD ISTANBUL
29/01 EKIM SHOESSTAR YALTA

11/13 KASIM AYSAF ISTANBUL

turkishleather2006
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www.turkishleather.com
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THE FAIR THAT MOVES THE WORLD

co-located with Organised by
RIVA DEL GARDA

SCAN THE CODE AND N
GARDMBAGS 0 0 @ o [N OGEXPORNASCHUH.IT VISIT OUR WEBSITE! B Jeitie

CONNECTION INTELLIGENCE #exporivaschuh #gardabags (559) @S5 SHOTRR) EXPORIVASCHUH.IT
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RIVADEL GARDA
ITALY

Organised by

@ In cooperation with
RIVA DEL GARDA
o 0 @ @ o EXHIBITION CENTER SCAN THE CODE AND

INFO@EXPORIVASCHUH.IT VISIT OUR WEBSITE! Riva del Garda® { e e IJLA 2y ORportun/ialy
#exporivaschuh #gardabags (+39) 0464 570153 EXPORIVASCHUH.IT Fierecongressi o

maxgalli.it
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INTERNATIONAL EXHIBITIONS OF MACHINES AND TECHNOLOGIES
FOR FOOTWEAR, LEATHERGOODS AND TANNING INDUSTRIES

SEPTEMBER
MILAN - ITALY

simactanningtech.it

BE SMART!

W e -
FIERA MILANO Organized by: Assomac Servizi Srl | Tel.: +39 038 178 883 | exhibition@assomac.it l' . (‘h
[ ®
| : . I i e —— IF_J[-‘:-\@I .’-_ \\
2 2-5 50 Ministero degli Affari Esteri i
madeinitaly gOV |t AV R e della Cooperazione Internazionale JTALIAN TRADE AGENC Y T assomac

V'inkernazionalizzazione delle imprese italiane



T Top Repute Co. La

2026

INTERNATIONAL
SHOES & LEATHER

EXHIBITIONS
ONE-STOP SOURCING PLATFORM

GUANGZHOU { GUANGZHOU
Machinery | Material Finished Products
Canton Fair-Con-1plex Area D Canton Fair Complex Area D
Guangzhou | China Guangzhou | China
B 2026 £ 2026 £2
HO CHI MINH CITY HANOI

Machinery | Material | Finished Products Machinery | Material | Finished Products

8 -10.7. 2026 19 - 17. 10. 2026

Saigon Exhibition and VIETNAM EXPOSITION CENTER
Convention Center (SECC) Hanoi | Vietnam
Ho Chi Minh City | Vietnam

Tel :(852) 2851 8603
Email :topreput@top-repute.com
Website : www .toprepute.com.hk

RO % 1D e
R O e
WhatsApp Top Repute




www.chinaleatherfair.com

LEATHER,
SHOE MATERIAL & . %
SHOE MACHINERY EAdk

20-22 August 2026

Wenzhou Int’l Convention &
Exhibition Center

FREE ACCOMMODATION
FOR OVERSEAS BUYERS

@ +86178 5811 5007
market@donnor.com ufi pay memmmes
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